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BAB I

PENDAHULUAN

A. Latar Belakang

Perusahaan adalah suatu instansi yang menyediakan kebutuhan

konsumen berupa barang maupun jasa. Dalam kegiatan perusahaan tidak

terlepas dari pihak manajemen perusahaan dan hukum ekonomi. Seiring

perkembangan era globalisasi mendorong pihak manajemen perusahaan untuk

mengembangkan usahannya dalam menghasilkan suatu produk yang diminati

oleh target pasar perusahaan. Hal tersebut dapat mendorong terjadinya

persaingan antar perusahaan. Salah satu jenis perusahaan yang sedang marak

dalam era saat ini yaitu perusahaan real estate yang menyediakan keperluan

konsumen berupa rumah atau properti lainnya. Penjualan merupakan aktivitas

bisnis yang menghasilkan laba bagi perusahaan, dalam hal tersebut

perusahaan dituntut untuk meningkatkan kualitas manajemen pemasaran

sehingga adanya kelangsungan usaha (going concern). Untuk mampu

bertahan, perusahaan lebih meningkatkan kualitas produk yang dihasilkan

pemasaran dan kualitas produk yang dihasilkan pemasaran dan kualitas

manajemen mengenai pengendalian dalam lingkungan internal maupun

eksternal.

Perusahaan properti merupakan perusahaan yang bergerak dalam

bidang pembangunan apartemen, rumah, hotel, ruko, perkantoran, real estate

dan sebagainya. Bisnis properti di Indonesia saat ini sedang mengalami
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kenaikan secara signifikan. Bisnis properti merupakan salah satu jenis usaha

yang hampir dapat dipastikan tidak akan pernah mati karena kebutuhan akan

papan atau tempat tinggal merupakan kebutuhan pokok manusia. Selain itu,

komponen penunjang kepemilikan rumah juga semakin mudah serta

menjangkau kalangan lapisan masyarakat, contohnya dengan kucuran KPR

(Kredit kepemilikan rumah). Dengan adanya program KPR ini sangat

membantu sekali bagi masyarakat yang akan ingin memiliki rumah.

PT Galaxy Putra Prima merupakan perusahaan yang bergerak di

bidang jasa dan konsultasi properti yang terbaik, terpercaya dan telah

berkiprah dalam memberikan nilai tambah bagi bisnis properti selama lebih

dari satu dekade. Perusahaan mengembangkan pola strategi pemasaran, tepat

sasaran dan berbeda-beda untuk setiap properti.

Penjualan merupakan salah satu aspek yang penting dalam sebuah

perusahaan. Pengelolaan perusahaan yang kurang baik akan merugikan

perusahaan karena dapat berimbas pada perolehan laba, dan pada akhirnya

dapat mengurangi pendapatan. Setiap perusahaan memiliki sistem berbeda

dalam melakukan usahanya. Secara umum perusahaan harus memiliki sistem

yang tepat dalam semua aspek yang dijalankannya. Sistem yang baik ini

merupakan salah satu kunci dalam pengendalian (Herdianti, 2012). Setiap

perusahaan memiliki tujuan dan harapan didalam memberikan jasa, guna

memproduksi profit atau laba. Akan tetapi untuk memperoleh profit yang di

inginkan diperlukan strategi-strategi khusus guna pencapaian tujuan tersebut.

Juga, bukan hanya strategi-strategi saja yang menjadi tolak ukur perusahaan
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tersebut mendapatkan keuntungan yang memadai, akan tetapi setiap

perusahaan harus bisa mengendalikan pengeluaran-pengeluaran yang ada atau

biaya-biaya yang terjadi agar lebih efisien dan menghasilkan keuntungan

yang maksimal.

Konsumsi masyarakat yang tinggi mendorong perusahaan untuk selalu

melakukan perbaikan pada biaya produksi dan penjualan. Strategi penjualan

yang baik dapat mendorong peningkatan penjualan yang berguna untuk

menguasai pasar dan meraih keuntungan yang optimal. Keuntungan yang

optimal merupakan salah satu tujuan utama perusahaan dalam menjalankan

kegiatannya. Tujuan ini akan digunakan sebagai ukuran penilaian

keberhasilan atau kegagalan yang telah dilaksanakan. Untuk mencapai tujuan

tersebut, perusahaan mengandalkan kegiatannya dalam dalam bentuk

penjualan. Penjualan dapat dilakukan baik secara tunai maupun kredit.

Perusahaan yang kurang dapat mengembangkan usahanya lambat laun akan

tergeser oleh pesaing (Fajar, 2012).

Sampai saat ini, PT Galaxy Putra Prima mampu meningkatkan angka

penjualan, dengan banyaknya penjualan properti seperti, rumah, ruko,

apartemen, gudang dan tanah. Untuk mewujudkan layanan jasa yang baik

terutama kepada calon pembeli, perusahaan menggunakan pengendalian

intern dengan melakukan berbagai macam prosedur salah satu bentuk

pengendalian pengeluaran kas yang diterapkan perusahaan dengan cara

membentuk kas kecil.
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Persaingan dalam dunia bisnis mendorong para pengusaha

mencipatakan ide-ide baru yang dapat membangun produk dan jasa yang

memberikan nilai lebih kepada pelanggan. Kecermatan para pembisnis dalam

menyesuaikan produk atau jasa sesuai dengan kebutuhan masyarakat menjadi

salah satu faktor penentu keberhasilan suatu bisnis dalam bertahan. Dengan

demikian, hanya perusahaan yang berkualitas yang mampu untuk bersaing

dan menguasai pasar.

Tahap awal kebangkrutan suatu perusahaan biasanya diawali dengan

kesulitan keuangan (financial distress). Dalam hal ini, semakin banyak

konsumen yang dihandle perusahaan, maka semakin banyak juga biaya-biaya

yang dikeluarkan. Kemampuan perusahaan dalam mengefisiensikan biaya

rutin harian untuk pengeluaran kas kecil di pengaruhi oleh beberapa faktor,

salah satunya adalah pengeluaran kas kecil yang urgent dan tidak ada dalam

permohonan sebelumnya. Pencatatan yang tidak segera dilakukan akan

membuat perselisihan atara jumlah dana kas kecil dengan pencatatan yang

ada di data. Apalagi dalam satu atap perusahaan memiliki 3 nama kantor.

Adanya pengeluaran kas untuk membeli kebutuhan operasional tanpa

ada permintaan sebelumnya. Berdasarkan uraian di atas, maka penulis tertarik

untuk mengadakan penelitian dengan judul “ANALISIS PENGELOLAAN

DAN PENCATATAN KAS KECIL PADA PT GALAXY PUTRA

PRIMA”
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B. Rumusan Masalah

Berdasarkan latar belakang masalah diatas, maka dapat dirumuskan

permasalahan dalam Tugas Akhir ini, yaitu:

1. Bagaimana pengelolaan kas kecil pada Galaxy Property.

2. Bagaimana pencatatan kas kecil pada Galaxy Property.

C. Tujuan dan Manfaat Penelitian

1. Adapun tujuan diadakan penelitian ini adalah sebagai berikut:

Mengetahui bagaimana pengelolaan dan pencatatan kas kecil pada

PT Galaxy Property.

2. Adapun manfaat diadakan penelitian ini adalah sebagai berikut:

a. Bagi Perusahaan hasil penelitian dapat dijadikan sebagai bentuk bahan

pertimbangan bagi perusahaan dalam pengambilan keputusan untuk

menetapkan pembayaran melalui kas kecil.

b. Bagi penulis sebagai tambahan wawasan dan bahan perbandingan antara

teori dan praktik yang terjadi diperusahaan.
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